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		Книга “Ценообразование для торговых организаций. С привязкой к конкурентам!” (PDF)


	15,00 $


	







	Входит в к-т из 3 книг — 15% скидка

 Входит в к-т из 4 книг — 20% скидка

 

Данная книга будет полезна всем специалистам, которые имеют отношение к ценообразованию либо оперируют ценами торговой компании.
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					Дополнительная информация
				
	
					Отзывы  (3)
				


					
				
  Описание товара


 

2 глава книги

 

 

 
 

Перед Вами книга «Ценообразование для торговых организаций. С привязкой к конкурентам!». Это третья книга Андрея Стыгаря, которая издана в июне 2014 года. Данная книга будет полезна всем специалистам, которые имеют отношение к ценообразованию либо оперируют ценами торговой компании.

 

Если вы закупщик, маркетолог либо продукт-менеджер, который непосредственно принимает решение о построении системы ценообразования при разработке нового бренда, который ответственен за текущее ценообразование по вверенным брендам, тогда данная книга вам просто необходима.

 

Даже если вы имеете косвенное отношение к ценообразованию, например, вы вовлечены в продажи компании, вам всё равно данная книга будет полезна для изучения, так как вы принимаете участие в ценообразовании компании, информируя ответственных сотрудников компании об уровне конкурентных цен в рынке, так как вы продаёте продукцию своим клиентам, оперируя дополнительными скидками, расчётами от объёма продаваемой продукции…

 

Обязательно читайте книгу, если:

 

1. хотите разобраться с нюансами ценообразования на новую продукцию,

2. желаете познать основы ценообразования, которые так важны в ежедневной работе сотрудников торговых компаний,

3. ищите чёткие советы по проведению регулярного сравнения цен с конкурентами компании,

4. планируете внедрить процесс контроля себестоимости и корректировки продажных цен после оприходования товара на склад компании…

 

Фото товара

  

			

					
				
	Дополнительная информация


	Формат книги	PDF


	Методы оплаты	Visa / Master Card

Приват 24


	Доставка	после оплаты Вы получите e-mail с ссылкой на скачивание книги


	Содержание	Пару слов для начала

Об авторе

1. Что такое цена? Какие бывают виды цен?

2. Какова структура цены?

3. Системы ценообразования – коэффициенты наценки или система скидок?

4. Формулы, применяемые при ценообразовании

5. Наценка и маржа – в чём разница?

6. Какие факторы влияют на ценообразование компании?

7. Политика ценообразования – какую выбрать?

8. Принципы расчёта продажных цен при завозе новой продукции

9. Принципы управления ценами по рабочему ассортименту
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		Сазыкин Симеон – 17.08.2015:
	


В целом отличная книга, для меня очень полезная, так как написана на простом языке, азы ценообразования объяснены на отлично. Уверен, что это будет полезно не только для начинающих! Знаю, что это послужит хорошим подспорьем и справочником для любого, кто сталкивается с этим вопросом непосредственно. Спасибо вам за то, что предоставили мне возможность воспользоваться вашим ресурсом!



		

	


	

	

		
		

			
	
		Скурыдин Дмитрий – 18.07.2016:
	


Данное издание будет полезно всему составу фирмы, кто непосредственно связан с ценообразованием. Читается легко. Много примеров и построений. Все шаг за шагом автор расписывает детально. Рекомендую.



		

	


	

	

		
		

			
	
		Калинчук Игорь (специалист отдела продаж и закупок) – 05.09.2016:
	


Очень познавательный материал. Рекомендую с ним ознакомиться всем, кто имеет хоть малейшее отношение к ценообразованию в торговой организации. Это третье книга данного автора в печатном издание, которую я прочитал. Читается так же легко, как и все предыдущие книги. Отдельное спасибо автору за прекрасный материал.



		

	





			
			


	
		
			
								
			Добавить отзыв Отменить ответ
				
					Ваш e-mail не будет опубликован. Обязательные поля помечены *
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 Уведомлять меня о новых записях почтой.

				

					

					

		


	
	



			

			



	

		Похожие товары


			
	Курс «MS Excel для бизнеса»

	75,00 $
Добавить в корзину
	
	Книга «Разработка и запуск новых направлений и брендов торговых компаний»

	60,00 $
Добавить в корзину
	
	Книга “Закупки от Европы до Азии: контроль поставок”, часть 1 (PDF)

	15,00 $
Добавить в корзину
	
	
	Распродажа!
К-т из 3 книг «Анализ направлений», «Ценообразование», «Планирование продаж» (PDF)

	45,00 $ 38,00 $
Добавить в корзину



	



	Категории товаров
	Книги (14)	PDF (7)
	Печатные (7)



	Курсы (7)

			КОНТАКТЫ

АНДРЕЙ СТЫГАРЬ

e-mail: andrei.stygar@s-tigers.com.ua

сайт: s-tigers.com.ua

e-обучение: in-course.com
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При публикации материалов сайта s-tigers.com.ua на других интернет-ресурсах обязательно указывать в конце публикации информацию об авторе и активную гиперссылку на сайт.
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